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ke negeri-negeri lain seperti Johor dan Wilayah Persekutuan untuk
membuka perniagaan dan perusahaan tetapi kebanyakan adalah
berkecimpung dalam industri hiburan seperti Kumpulan Os Pombos dan

The Wheelers. Lebih khusus lagi terdapatnya penyanyi yang popular

seperti Roy Sta Maria yang kini telah berhijrah ke Australia.

Jadual 2.2

Analisis Status Perkahwinan Peniaga
Berdasarkan Umur

Umur Peniaga Kahwin Bujang Janda Jumlah
56 - 60 4 - 3 45
51 - 55 1 - - ]
46 - 50 3 - - 3
41 - 45 4 > - 4
36 - 40 1 - - 2
31 - 35 2 - - 2
26 - 30 1 2 - 3
21 - 25 - - - -

MR | 6 3 . 9
Peratus (%) | 84 | 6 - | 00

Jadual 2.2 menunjukkan bahawa 84% peniaga-peniaga yang
dikaji telah berkahwin. Hanya 16% sahaja yang belum berkahwin
dan tiada yang janda. Oleh kerana sudah menjadi kebiasaan
seseorang itu harus kahwin maka peratus perkahwinan di kalangan
peniaga yang dikaji bolehlah dikatakan tinggi. Hanya 3 orang yang
belum kahwin dan 2 daripada mereka ini adalah daripada golongan muda.

Seorang pula akan berkahwin dalam sedikit masa lagi manakala seorang
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Mereka yang sedang bekerja dalam sektor kerajaan adalah
pekerja buruh (LLN, JKR, Telekom), juruteknik (JKR) dan "broadcaster"
(RTM). Mereka yang bekerja dalam sektor swasta pula termasuk
pekerja buruh am, pengurus, jurujual, tukang masak, penyelia,

pengawal keselamatan dan pelatih renang. Mereka yang membuat kerja

perikanan adalah sebagai nelayan manakala yang pernah menjalankan

peker jaan persendirian adalah sebagai penjual bunga.

Terdapat lebih kurang 5 orang atau 26% peniaga-peniaga
yang dikaji tidak meninggalkan pekerjaan dahulu. Mereka ini boleh
dikatakan memegang 2 pekerjaan pada masa yang sama dan mereka
kesemuanya bekerja di dalam sektor awam dan memegang jawatan seperti
penyelia teknikal dan buruh am kecuali seorang yang telah bersara.
Bidang perniagaan yang mereka ceburi adalah dalam industri hiburan
baik sebagai penyanyi mahupun sebagai pengurus kumpulan tarian dan
muzik tradisional. Mereka berbuat demikian bukan sahaja untuk
menambahkan punca pendapatan mereka bahkan kerana cinta pada budaya
Portugis mereka yang berorientasikan muzik dan tarian. Hal ini
wujud khasnya di kalangan orang-orang makan gaji di mana terdapat
lebih kurang 21% di antara peniaga-peniaga yang dikaji yang masih
memegang jawatan atau pekerjaan sebagai buruh, kerani dan juruteknik.
Ini secara tidak langsung menunjukkan bahawa orang Portugis semakin
sedar tentang kepentingan perniagaan dan telah menggunakan segala

kesempatan dan inisiatif yang ada untuk membaiki taraf hidup mereka.

Perkara kedua ialah 42% peniaga yang dikaji menceburi
diri mereka dalam jenis perniagaan yang mempunyai hubungan rapat

atau sama dengan pekerjaan mereka dahulu dan kesemua mereka ini
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Jadual 3.3 menunjukkan pengalaman peniaga-peniaga
Serani-Portugis dalam tiga bidang perniagaan di Melaka. Walaupun
terdapat ramai peniaga yang berusia separuh umur ke atas (> 30 tahun)
namun ramai di antara mereka kecuali mereka dalam industri hiburan
yang mempunyai pengalaman yang singkat dalam bidang perniagaan

)
secara persendirian.

Misalnya, dalam bidang perniagaan restoran dan gerai
makanan, kita dapati 70% daripada para peniaga mempunyai pengalaman
selama 4 tahun ke bawah, 20% mempunyai pengalaman 5 - 12 tahun dan
hanya 10% mempunyai pengalaman lebih dari 12 tahun. Begitu juga
dengan bidang industri dan perkhidmatan di mana lebih ramai peniaga

yang mempunyai pengalaman yang singkat.

Hal ini berbeza pula dalam bidang hiburan di mana kesemua
peniaga, 100% mempunyai pengalaman yang melebihi 45 tahun. Ini
disebabkan kaum Serani-Portugis memang gemar dan menghayati muzik
dan tarian dan mereka mula menceburi diri dalam bidang ini sejak
kecil lagi. Di samping itu, seperti yang dikatakan dalam Bab I,
mereka yang mengetuai kumpulan tarian ini tidak menggiatkan diri
secara profesional tetapi sebagai pekerjaan sambilan, dan juga

untuk menghidupkan budaya dan tradisi mereka yang unik.

Seperti yang telah dinyatakan dalam Bab II dahulu,
kesemua 100% peniaga yang dikaji pernah membuat pekerjaan lain

sebelum berniaga. Maka, pekerjaan sekarang ini dimulakan setelah

5Mereka yang menceburkan diri dalam bidang perniagaan hiburan
bermula dari umru belasan tahun dan kini mempunyai pengalaman
purata 35 tahun dalam industri tersebut.
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berniaga ataupun kemahiran secara langsung atau tidak langsung
yang diperolehi oleh seseorang peniaga dalam pekerjaan sebelum
itu dapat mempengaruhi cara pengelolaan dan kefahaman seseorang
peniaga dengan perniagaan dan mewujudkan serta mengekalkan
hubungan baik dengan pelanggan-pelanggannya, dan mengikut
kebiasaan, peniaga-peniaga yang berjaya adalah peniaga-peniaga

yang berpengalaman.
3.4 Permodalan

Modal adalah salah satu dari faktor-faktor ekonomi yang
mempengaruhi perjalanan sesuatu perniagaan itu dan faktor inilah
yang juga merupakan salah satu faktor terpenting sekali untuk
menjalankan sesuatu perniagaan itu. Mansor Latif mendefinisikan
modal sebagai:

"... satu mata benda yang digunakan untuk

mendatangkan hasil. Mata benda itu boleh
merupakan wang, alat-alat perkakas ataupun

harta benda lain seperti tanah, bangunan,
jentera dan sebagainya,"9

Modal untuk perniagaan ini dibahagikan kepada dua:

(a) Modal tetap iaitu modal yang digunakan untuk
mendirikan bangunan (premises) untuk sesuatu

perniagaan itu.

9Mansor Latif, Asas Perdagangan, Dewan Bahasa dan Pustaka,
Kuala Lumpur, 1975, halaman 125.
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Disebabkan faktor-faktor di atas, maka peniaga-peniaga
ini lebih suka meminjam dari ahli-ahli keluarga mereka. Lagipun
ikatan kekeluargaan di kalangan masyarakat Serani-Portugis lebih
erat danlagipun kebanyakan dari perniagaan golongan Portugis
berorientasikan keluarga (family-orientated) di mana ahli-ahli
keluarga mereka, khasnya anak-isteri dan adik-beradik, akan

membantu dalam pengelolaan dan pengurusan perniagaan mereka.

Satu perlima atau 20% daripada peniaga-peniaga meminjam

12" 113 disebabkan

wang bagi modal permulaan dari peminjam wang.
mereka mendapati lebih mudah untuk mendapat modal bagi memulakan
perniagaan kerana tidak ada sebarang masalah seperti memberi

sebarang cagaran dan menunggu untuk kelulusan pinjaman walaupun

faedah dari sumber kewangan ini lebih tinggi dan terdapat beberapa

risiko yang tertentu.

Mereka yang mendapat pinjaman badan bagi modal permulaan
adalah terdiri daripada peniaga-peniaga yang berumur 10 tahun
ke atas dan mempunyai pengalaman serta rekod yang baik dalam
bidang perniagaan yang mereka ceburi. Dari Jadual 3.4 kita
dapati bahawa hanya 11% dari peniaga-peniaga Serani-Portugis
yang berjaya mendapat pinjaman wang untuk memulakan perniagaan
mereka dari badan-badan kewangan. Mereka ini merupakan golongan
peniaga yang lebih berjaya dan perniagaan mereka dijalankan secara
besar-besaran kerana mereka bukan sahaja berpengalaman tetapi

mereka mempunyai hubungan (business contacts) yang baik.

12Peniaga-peniaga pada mulanya merujuk peminjam wang ini sebagai
"kawan mereka", tetapi bila ditanya secara tidak langsung
melalui "cross" didapati bahawa "kawan mereka" sebenarnya
adalah peminjam wang profesional.




















































































































