
SOALAN UNTUK  INTERVIEW RESPONDEN 1:  

(Pakar Syariah): PROF MADYA DR.AZMAN MOHD NOOR 

 

1. Apakah pendapat pihak ustaz sendiri tentang bay al-inah dan apakah syarat-syarat 
asas yang perlu ada dalam melaksanakan sesuatu produk yang berprinsipkan bay 
al-inah di bank yang melaksanakan prinsip syariah di Malaysia?  
 

2. Adakah prinsip bay al-inah yang dilaksanakan oleh perbankan Islam sekarang 
menepati hukum yang telah ditetapkan oleh mazhab Shafie? 
 

3. Adakah pelaksanaan bay al-inah dalam pembiayaan peribadi dikategorikan 
sebagai hilah kepada riba yang diharamkan oleh syarak dan tujuannya pula tidak 
menurut syarak? 

 

4. Ibarat terdapat unsure pakatan antara pihak bank dengan pelanggan yang berlaku 
dalam transaksi yang berasaskan bay al-inah, adakah ia merealisasikan konsep 
hilah ribawiyyah yang diharamkan? 
 

5. Adakah wajar untuk menggantikan bay al-inah dalam produk perbankan Islam 
kepada prinsip lain seperti musharakah mutanaqisah, komoditi murabahah dan 
sebagainya? 

 
6. Apakah boleh mensyaratkan kepada pembeli untuk membeli balik barang yang 

dijual seperti yang telah dilaksanakan oleh kebanyakan perbankan islam 
sekarang? 

 
7. Apakah hukum perbankan Islam mengenakan caj yang lebih kepada pelanggan 

yang membayar lewat hutang mereka, dan kenakan caj perkhidmatan yang tinggi 
berbanding dengan perbankan konvensional sehingga membawa kepada orang 
ramai memilih untuk berurusan dengan perbankan konvensioanal? 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



SOALAN UNTUK  INTERVIEW RESPONDEN 2:  

(Pakar Syariah): DR.WAN RUMAIZI WAN HUSSIN 

 

1. Apakah pendapat ustaz mengenai hiyal yang digunakan dalam instrument 
kewangan Islam?  
 

2. Adakah benar hiyal dalam system perbankan Islam pada hari ini untuk 
mengelak daripada amalan riba secara langsung?  

 
3. Apakah pendapat ustaz tentang hubungkait bay al-inah dengan konsep hilah 

fiqhiyyah?  Dan adakah ia terdapat unsure maslahah yang membolehkan 
pemakaian akad ini? 

 
4. Apakahgaris kaedah umum sebagai panduan dalam penetapan hukum dalam 

kewangan Islam? 
 

5. Perlukah pihak bank bersaing dengan perbankan konvensional dengan 
menawarkan produk yang tidak lari dari kerangka produk perbankan 
konvensional yang hanya mengubah sedikit dengan menerapkan prinsip 
syariah untuk hapuskan amalan riba? 

 
6. Wajarkah pihak perbankan Islam mempromosi produknya secara agresif 

dalam pengurusan kewangan untuk berhutang, bagaimana dengan maqasid 
syariyyah? Iaitu menggalakkan manusia berhutang kepada perkara yang tidak 
penting seperti tahsiniyyat? 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 

 



SOALAN UNTUK  INTERVIEW RESPONDEN 3: 

(Pegawai Syariah Bank): EN.SYARIF AMIN B. ABD RAHIM 

 

1. Bilakah prinsip bay al-inah diperkenalkan di AmIslamic Bank? 
 

2. Apakah prosedur permohanan dan syarat-syarat yang diambil kira oleh 
pihak bank untuk dapatkan pembiayaan peribadi di AmIslamic Bank?  
Perlukah kepada penjamin dan cagaran? 

 
3. Faktor apakah yang mempengaruhi pihak bank untuk meluluskan 

pembiayaan? Adakah ia bergantung kepada keupayaan pelanggan untuk 
membayar balik? 

 

4. Apakah asset (ma’qud alayh) yang digunakan oleh AmIslamic Bank dalam 
transaksi yang melibatkan akad bay al-inah ini? Dan adakah dinyatakan 
harganya dalam akad, seperti yang telah disyaratkan dalam syarat sah jual 
beli? 

 
5. Bagaimanakah cara pengiraan, tempoh pembiayaan dan kaedah bayaran 

balik bagi pembiayaan ini? 
 

6. Berapakah amaun minimum dan maksimum dalam pembiayaan ini? 
 

7. Berapa peratuskah kadar keuntungan yang diambil oleh pihak  bank? 
Bagaimana pula jika pelanggan terlambat bayar hutang tersebut?  

 
8. Bagaimanakah pula operasi jika pelanggan ada pembiayaan bertindih? 

 
9. Adakah pihak bank perlu mengambil tahu apakah tujuan pelanggan untuk 

mendapatkan pembiayaan daripihak bank? 
 

10. Sejauh manakah sambutan masyarakat terhadap produk ini berbanding 
dengan produk lain yang telah ditawarkan oleh pihak bank? 

 
11. Bagaimanakah operasi yang akan dilakukan sekiranya pemohon 

pembiayaan peribadi adalah dikalangan non-muslim? Adakah sama cara 
akad dan syaratnya? 

 
12. Apakah keistimewaan dan faedah pembiayaan peribadi yang berprinsipkan 

bay al-inah di AmIslamic Bank? 
 



13. Siapakah sasaran pelanggan bagi pembiayaan peribadi di AmIslamic 
Bank? 

 

14. Berapa ramai pelanggan yang terlibat dalam produk pembiayaan peribadi 
berasaskan bay al-inah pada tahun 2006 sehingga 2012? Dan juga 
peratusan bagi muslim dan non-muslim? 

 
15. Seandainya ada masalah, apakah masalah yang timbul dalam 

melaksanakan konsep ini? Contoh : adakah pelanggan sengaja melewatkan 
tempoh pembayaran atau pelanggan tidak dapat dihubungi atau 
sebagainya. 

 
 
 


